Sprzedaz bezposrednia dziczyzny — instrukcja

1. Asortyment oraz zasieg sprzedazy

Kota towieckie 1 osrodki hodowli zwierzyny moga prowadzi¢ bezposredniag sprzedaz
dziczyzny pozyskanej w dzierzawionych lub zarzadzanych przez nie obwodach towieckich.

Sprzedaz taka obejmuje :
a. tusze zwierzyny grubej - wypatroszone, w skorze lub oskorowane, oraz jej podroby;

b. tusze zwierzyny drobnej — wypatroszone lub nie, w skorze lub oskérowane, w piorach lub

oskubane, oraz jej podroby.

W praktyce sprzedajemy glownie tusze zwierzyny grubej. Natomiast zwierzyna
drobna, ze wzgledu na ogolnie niewielkie pozyskanie, moze by¢ oferta raczej tylko
niektorych kot towieckich lub OHZ-6w. Nalezy zaznaczy¢, iz nie mozemy dzieli¢ lub
rozbiera¢ tusz, gdyz to podlega innej kategorii przepisow i nie jest dopuszczalne W sprzedazy
bezposredniej. Sprzedazy nie podlegaja rowniez tusze dzikow pozyskanych na podstawie
odstrzatu sanitarnego. Zwierzyna oferowana w sprzedazy bezposredniej powinna by¢
pozyskana zgodnie z przepisami prawa towieckiego, a w przypadku zwierzyny grubej
wypatroszona zgodnie z obowigzujacymi zasadami. Nadaja si¢ do niej jedynie osobniki, ktore
przed odstrzalem nie wykazywaly nietypowego zachowania, a przy tym pochodza z miejsc,
co do ktorych nie ma podejrzen o skazenie srodowiska. Ponadto tusze musza by¢ poddane
ogledzinom potwierdzonym o$wiadczeniem, majacym na celu wykluczenie osobnikéw o
nietypowych cechach. W przypadku tusz dzikéw, musza one mie¢ odpowiednie badanie
weterynaryjne, eliminujace zagrozenie wto$niami. W ciggu roku mozemy sprzeda¢ do 10 000
kg tusz i podroboéw zwierzyny grubej oraz taka sama ilos¢ tusz i podrobow zwierzyny
drobnej. Zgodnie z przepisami, wyroby mozemy sprzedawa¢ odbiorcy koncowemu, czyli
klientom indywidualnym, lub tez =zakladom zaopatrujagcym bezposrednio odbiorce
koncowego. Moga to by¢ np. restauracje, punkty gastronomiczne lub masarnie. Jesli chodzi o
zasieg sprzedazy, to zasadniczo mozemy ja prowadzi¢ na terenie wojewodztwa, w ktorym
znajduje si¢ obwod towiecki, oraz w wojewodztwach sgsiednich. W celach promocyjnych,
sprzedaz mozemy prowadzi¢ rowniez na pozostalym terenie kraju — jednak wtedy nalezy
poinformowa¢ pisemnie Powiatowego Lekarza Weterynarii wtasciwego dla miejsca, w
ktorym taka sprzedaz zamierzamy prowadzi¢. Informacj¢ w tej sprawie nalezy zlozy¢ co

najmniej 7 dni przed rozpoczeciem sprzedazy.



2. Przygotowanie zaplecza technicznego

Podstawa rozpoczgcia sprzedazy bezposredniej jest uzyskanie zezwolenia, jednak jego
wydanie jest uwarunkowane posiadaniem odpowiednich warunkow do prowadzenia takiej
dziatalnosci. Podstawowym elementem i zwykle najwiekszg inwestycja jest chtodnia wraz z
zapleczem sanitarnym, ktora moze mie¢ form¢ kontenerowa lub odpowiednio
przygotowanego pomieszczenia. Co prawda, w zwiazku z panujacym wirusem ASF chtodnie
kontenerowe sg juz dostepne w sprzedazy, jednak ich zakup stanowi znaczacy wydatek.
Cze$¢ kot towieckich posiada juz chlodnie zakupione ze $rodkow wiasnych lub
dofinansowanych pod katem odstrzatu sanitarnego, jednak nie wolno umieszczaé¢ w nich tusz
przeznaczonych do sprzedazy. Do tego celu musza by¢ przygotowane odrgbne chiodnie lub

pomieszczenia, ktore musza spetnia¢ ponizsze warunki:

- zapewnia¢ temperatur¢ nie wyzsza niz 7°C w przypadku przechowywania tusz zwierzyny
grubej oraz 3°C w przypadku jej podrobéw, oraz 4°C w przypadku tusz zwierzyny drobnej i

jej podrobow;

- posiada¢ odpowiednig konstrukcje i by¢ wykonane z materiatlow zabezpieczajgcych przed
zanieczyszczeniem znajdujacych si¢ w nich produktow (w tym chroni¢ przed dostepem
zwierzat) oraz utrzymywane w dobrym stanie technicznym sprzyjajacym utrzymaniu

czystosci i skutecznej dezynfekcji;
- by¢ wyposazone w wentylacje wykluczajacg powstawianie skroplin;

- mie¢ naturalne lub sztuczne oswietlenie, ktore jednak nie moze powodowaé zmiany barwy
produktow zwierzecych;

- posiada¢ urzadzenie dostarczajace biezaca ciepla i zimng wodg przeznaczong do spozycia
przez ludzi (jesli woda pochodzi z wiasnego ujgcia musi by¢ ona co najmniej raz w roku

badana pod katem wymagan okreslonych dla wody przeznaczonej dla ludzi).

Ponadto w miejscach przechowania tusz i podrobow zwierzyny oraz prowadzenia sprzedazy

bezposredniej takich produktéw nalezy zapewnic:

- wyodrebnione miejsce na sprzet i $rodki do czyszczenia i dezynfekcji oraz odpowiednig
ilo$¢ takiego sprzetu i Srodkow stuzgcych zachowaniu porzadku i higieny (przy tym
czyszczenie urzadzen majacych kontakt z produktami zwierzecymi nalezy przeprowadzac z

uzyciem $rodkéw, ktore nie wptywaja negatywnie na te produkty);



- wydzielone, zamykane miejsce lub pojemnik na opakowania, jesli sg uzywane;

- €0 najmniej jedng umywalke do mycia rgk, z zimng i ciepta woda, oddalong od stanowisk z
tuszami i podrobami zwierzyny, wyposazong W $rodki do mycia i higienicznego suszenia
rak;

- dostep do toalety sptukiwanej wodg i posiadajacej naturalng lub mechaniczng wentylacje,
zlokalizowanej w poblizu miejsca przechowywania tusz lub podrobow zwierzyny (lecz jej
drzwi nie moga otwierac si¢ do pomieszczenia z dziczyzng).

Sprzedaz promocyjng (np. na targowiskach czy festynach) mozna prowadzi¢ réwniez ze

specjalistycznych $rodkoéw transportu. Powinny one by¢ skonstruowane w sposob

zapobiegajacy zanieczyszczeniu tusz, utrzymywane w dobrym stanie technicznym oraz mieé
wyodrebnione miejsce lub pojemnik na opakowania, je$li sa one uzywane przy sprzedazy.

Temperatura podczas transportu moze by¢ wyzsza o 2°C w stosunku do temperatur

przechowywania okreslonych powyzej, o ile transport nie trwa dhuzej niz 2 godziny. Po tym

czasie tusze i podroby powinny by¢ schtodzone do temperatury wyjsciowe;.

3. Przygotowanie do sprzedazy — ludzie

Do prowadzenia sprzedazy nalezy wybra¢ 1-2 osoby, ktore beda wykonywaty
wszystkie niezbedne czynnosci — przyjmowanie i znakowanie tusz, sprzedaz oraz
dokumentacje z tym zwigzang. W przypadku tusz dzikoéw, musza one pobiera¢ proby i
dostarcza¢ do badania na obecnos¢ wtosni. Osoby te powinny takze odby¢ przeszkolenie
weterynaryjne w zakresie oceny zdrowotno$ci tuszy oraz narzadow wewnetrznych.
Oczywiscie, osoby zajmujace si¢ sprzedaza bezposrednia w razie potrzeby powinny miec

zapewniong pomoc Zarzadu czy innych cztonkéw kota. Natomiast pod wzgledem formalnym:

- muszg one posiada¢ orzeczenie lekarskie o zdolnosci do wykonywania prac, przy ktorych

istnieje ryzyko zarazania innych osob;

- powinny mie¢ mozliwo$¢ zmiany odziezy na robocza, przy tym powinien to by¢ czysty
ubior w jasnym kolorze, w tym nakrycie gtowy zaslaniajace wilosy;
- przestrzegaja one zasad higieny, na przyktad myja rece przed kazdym kontaktem z
dziczyzna lub po kazdym zabrudzeniu;
- utrzymuja urzadzenia i sprzet w dobrym stanie technicznym i w czystos$ci, na przyktad myja
1 dezynfekuja go w odpowiedni sposéb po kazdym zakonczeniu pracy;
- zgodnie z zasadami higieny oraz przepisami przechowuja i usuwaja odpady, jesli takie

powstajg podczas prowadzenia dziatalnosci.



4. Uzyskanie zezwolenia

Wszystkie formalno$ci w tym zakresie zalatwia si¢ w Powiatowym Inspektoracie
Weterynarii wlasciwym dla miejsca prowadzenia sprzedazy. Pisemny wniosek w tej sprawie
sktada si¢ co najmniej 30 dni przed planowanym rozpoczeciem dziatalnosci. Powinien on

zawierac:

- nazwe, siedzibg i1 adres wnioskodawcy;

- numer NIP;

- wskazanie rodzaju i zakresu dziatalnosci, czyli liste produktow, ktore beda sprzedawane;
- okreslenie lokalizacji, w ktorej bedzie prowadzona dziatalnos¢.

Do wniosku dotacza si¢ zaswiadczenie albo o$wiadczenie, iz kolo towieckie nalezy do
Polskiego Zwiazku Lowieckiego oraz posiada osobowo$¢ prawna, zgodnie z przepisami
Prawa Lowieckiego. W przypadku OHZ - zaswiadczenie albo o$wiadczenie o prowadzeniu
osrodka hodowli zwierzyny przez zarzadcg¢ obwodu towieckiego na podstawie decyzji
ministra wlasciwego do spraw $rodowiska, wydanej na podstawie przepisow Prawa
Lowieckiego. Ponadto  wniosek powinien zawiera¢ klauzule o $wiadomosci
odpowiedzialno$ci karnej za zlozenie falszywego oswiadczenia. Wymagania te opisane sg
szczegdlowo w ustawie o produktach pochodzenia zwierzecego (Dz. U. 2019, poz. 824, art.
21). Jesli warunki prowadzenia takiej dziatalno$ci zostang speinione, Powiatowy Lekarz

Weterynarii wpisuje wnioskodawcg do rejestru i nadaje weterynaryjny numer identyfikacji.

5. Prowadzenie sprzedazy — dokumenty i znaczniki
Przepisy okreslaja, iz wykonujac sprzedaz bezposrednia tusz i podrobow zwierzyny
nalezy prowadzi¢ i przechowywa¢ co najmniej przez rok dokumentacj¢, Ktoéra powinna
zawierac:
- informacje o ilosci produktow sprzedanych w danym miesigcu;
- pozwolenia 1 wyniki niezb¢dnych badan;
- orzeczenia lekarskie obstugi;
- ewentualne wyniki badania wody;
- wyniki badania tusz dzikéw pod katem wystepowania wlosni.
Dokumentacje t¢ udostepnia si¢ na zgdanie wlasciwego powiatowego lekarza weterynarii.

Cho¢ prowadzenie bardziej szczegotowych rejestrow nie jest wymagane przez odnosne
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rozporzadzenie, t0 dla przejrzystosci oraz identyfikacji wyroboéw i odbiorcéw, dokumentacja
powinna zawiera¢ rowniez:

- dane mysliwego, ktory pozyskat zwierzyne;

- opis pozyskanej tuszy, w tym wage oraz miejsce | dat¢ pozyskania;

- Nr znacznika tuszy;

- protokoét z ogledzin tuszy przez mysliwego;

- dane osoby lub podmiotu, ktéremu sprzedawana jest tusza.

Waznym i niezbednym elementem sprzedazy s3 znaczniki, ktérymi oznaczamy kazda
tusz¢ lub partie podrobéw. Zasada wynikajaca z przepisow bezpieczenstwa zywno$ci jest
bowiem to, iz kazdy produkt powinien by¢ identyfikowalny zaréwno w czasie
przechowywania, sprzedazy, jak i przewozu. Znaczniki takie, podobne jak w punktach skupu,
najlepiej zamowi¢ u producenta i to w wigkszej partii, co obnizy koszty. Na znaczniku,
oprocz kolejnosci numeracji, dobrze nadrukowaé rowniez nazweg kota. Poniewaz w
wigkszosci bedziemy sprzedawaé tusze dzikow, dobrze zamowié znaczniki w formie
podwoéjnej — wtedy dluzszy zaktadamy na tusze, a krotszy wkladamy do probki migsa

przekazywanego do badania.

6. Prowadzenie sprzedazy — higiena przechowywania tusz oraz obslugi klienta

Kolejnym waznym elementem w sprzedazy jest czystos¢ i estetyka zarowno obiektu,
jak i oferowanego towaru czy obstugi klienta. Dlatego w chtodni nie powinno by¢ $ladow
krwi czy brudu, a tusze oczyszczone i dobrej jakosci. Do sprzedazy nalezy wybieraé tylko
dobrze strzelone sztuki, ktore maja nienaruszone najcenniejsze czesci jak szynki i combry. W
innym przypadku nalezy uprzedzi¢ o tym klienta - a jesli si¢ zdecyduje na zakup, to
odpowiednio obnizy¢ cen¢. Dokladna ocena 1 kwalifikacja dotyczy zwlaszcza tusz
pochodzacych z polowan zbiorowych, majacych czasem kilka postrzatow, ktore nie zawsze sg
dobrze widoczne. Lepiej to oceni¢ po oskorowaniu, ktore powinnis§my robi¢ na zyczenie
klienta. Pomijajac bowiem umiej¢tnosci, poza rolnikami wiele osob nie ma warunkow do
takich czynnosci. Oprocz tego beda mialy ktopot z pozbyciem si¢ odpadow - skory, tba czy
kosci, ktore nam tatwiej zutylizowaé. Zwlaszcza w obecnej sytuacji epidemicznej,
powinnismy mie¢ rowniez zapas rekawiczek jednorazowych oraz folii do zabezpieczania tusz
oskérowanych. Srodki te powinny si¢ znajdowaé w miejscu sprzedazy, a nie byé przynoszone

doraznie z innych miejsc.



7. Marketing i reklama sprzedazy

Z promocjag sprzedazy i marketingiem nie powinno by¢ problemu. Obecnie
mozliwo$ci przekazu informacji sg bardzo szerokie — od portali spotecznosciowych, lokalnej
prasy czy mediow, po ogloszenia czy ulotki. Przynajmniej na poczatek, nasza oferta powinna
by¢ skierowana przede wszystkim do spotecznosci lokalnych, w ktorych dziatamy. W
pierwszej kolejnosci nalezy tu wzigé pod uwage rolnikow, wszak to na ich polach zwierzyna
si¢c zywi 1 wyrzadza szkody. Tusze mozemy tez oferowa¢ sklepom i zakladom
gastronomicznym. Nalezy podaé oferte, ceny, chociaz przyblizone terminy odbioru oraz
telefony kontaktowe do osob, ktore beda przyjmowaly zamodwienia oraz udzielaty
szczegdlowych informacji. Zapisujemy terminy zgloszen, rodzaj czy orientacyjng wagg
zamawianej tuszy oraz telefon kontaktowy do klienta, a nastgpnie realizujemy zamoéwienia
wedlug kolejnosci. Jesli chodzi o wysokos¢ cen, to trudno byloby podawac jakie$ uniwersalne
stawki, wszak mogg one by¢ rézne w zaleznosci od warunkéw lokalnych. Mozna si¢ postuzy¢
$rednimi cenami kot towieckich czy nadle$nictw, ktore prowadza juz sprzedaz i zamieszczaja
swoja oferte w Internecie. Na pewno tusze oskorowane muszg by¢ drozsze, aby pokry¢ koszt
robocizny oraz utylizacji odpadéw. Nalezy bra¢ pod uwage ilos¢ tusz jaka mozemy
zaoferowaé do sprzedazy i ponoszone koszty, ale takze mozliwosci zdobycia klientow. Ceny

powinny by¢ zatem przystepne dla statystycznego obywatela.

Rozporzadzenie Ministra Rolnictwa i Rozwoju Wsi okreslajace zasady prowadzenie
bezposredniej sprzedazy dziczyzny mozna znalez¢ pod adresem:

http://prawo.sejm.gov.pl/isap.nsf/download.xsp/WDU20150001703/0/D20151703.pdf



http://prawo.sejm.gov.pl/isap.nsf/download.xsp/WDU20150001703/O/D20151703.pdf

